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die richtige Stelle.

Ausgangslage Als leidenschaftliche Verkaufspersdnlichkeit sind Sie der erste Ansprechpartner/ die erste
Ansprechpartnerin flr die geschatzte Kundschaft im Landverkehr-Sektor (mit einem kleinen
BerUhrungspunkt im Bereich Seefracht). Sie bauen neue Kundenbeziehungen auf, pflegen
bestehende Kontakte und entwickeln massgeschneiderte Transportldsungen mit echtem
Mehrwert.

Sales Profi Aussendienst
Landverkehre / Spedition

Stellenvakanz-Nr. 5265

Aufgaben eZlakquirieren von Neukunden im zugewiesenen Verkaufsgebiet
*Zbetreuen und ausbauen von Bestandskunden
e[lanalysieren von individuellen KundenbedUrfnissen und Erarbeitung passender Transportldsungen
sverhandeln von Preisen und Angebotserstellung
*[teilnehmen an Messen und Branchen-Events
elzusammenarbeiten mit internen Abteilungen zur Sicherstellung der Servicequalitét

Anforderungen *mehrjahrige Berufserfahrung im Verkauf von Dienstleistungen im Bereich Spedition / Transportlogistik
ePKommunikationsstarke und Verhandlungsgeschick

*[leigenstandige, zielorientierte Arbeitsweise

Informatik Anwenderkenntnisse Word/ Excel/ Outlook

Sprachen Deutsch: m+s gut
Englisch: m+s gut (auf Spedi-Ebene)

Stellenantritt nach Absprache
Arbeitsort Agglo Basel/ Verkaufsgebiet Nordwestschweiz
Spezielles Unser Firmen-Kunde bietet, nebst den wettbewerbsfahigen Dienstleistungen, ein gutes internes Miteinander

(fahige, langjahrige operative Mitarbeitende/ Fihrungs-Crew). Moderne Arbeitsmittel, die Ublichen Goodies
vom Verkauf-Aussendienst sind gegeben. Angedacht ist ein faires, sicheres Fixiohnmodell.

Bei Ruckfragen/ Anliegen stehe ich Ihnen gemne zur Verfligung. Absolute Diskretion wird Ihnen
selbstverstandlich zugesagt.
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